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La EmpresaLa Empresa

Desarrollo Inmobiliario FFV se formó a finales de 
1995. Destacan productos de excelente calidad, 
vanguardistas y con aporte estético al sector.

Participa en sus negocios de dos formas: 
llevando directamente la gestión de ventas y la 
administración de sus negocios o asociándose 
con socios estratégicos de reconocida 
trayectoria en el rubro.

La SoluciLa Solucióónn

Microsoft  Dynamics CRM bajo el modelo SIGIC
Inmobiliario. Ventas/operaciones, post venta e 
integrado al backoffice financiero. 
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