
En un mercado dinámico y competitivo teníamos que crecer en forma responsable y con 
una estructura de costos eficiente. SIGIC nos ha permitido lograrlo y ser más efectivos 
conociendo en detalle a nuestro cliente .
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La EmpresaLa Empresa

Inmobiliaria Imagina pertenece al grupo 
Calderón, dueño de Ripley y Johnson´s, 
y fue creada a fin de complementar el 
negocio madre.
El proyecto de la inmobiliaria partió en 
Perú en el año 2004, y un año más tarde 
se instaló en Santiago donde se ha 
expandido rápidamente.
Inicialmente sus proyectos se enfocaban 
al sector C2 y C3, pero en el 2008 su 
mercado apunta al sector ABC1.

La SoluciLa Solucióónn

Microsoft Dynamics CRM bajo el  
modelo SIGIC Inmobiliario, sala de 
ventas, ventas/ operaciones, post venta, 
Marketing y Business Inteligence.

Pedro de Valdivia 555 Piso 9 Pedro de Valdivia 555 Piso 9 
Providencia Providencia -- Santiago Santiago 

Fono: (56Fono: (56--2) 3722) 372--4300  4300  
Fax: (56Fax: (56--2) 3432) 343--19431943

www.mekanoasicom.clwww.mekanoasicom.cl

La soluciLa solucióónn

Valor de la soluciValor de la solucióón y beneficiosn y beneficios

Planes FuturosPlanes Futuros

http://www.mekanoasicom.cl
http://www.mekanoasicom.cl


This document was created with Win2PDF available at http://www.daneprairie.com.
The unregistered version of Win2PDF is for evaluation or non-commercial use only.

http://www.daneprairie.com

