
En un mercado dinámico y competitivo teníamos que 
poder controlar nuestras estrategias y hacer mas 
eficientes nuestros procesos. SIGIC nos ha permitido 
lograrlo y personalizar en nuestra organización nuestro 
espíritu de trabajo .

Hernán Navarro Preller
Gerente General Inmobiliaria Llanquihue

SituaciSituacióón Anteriorn Anterior

Por quPor quéé Microsoft CRM SIGICMicrosoft CRM SIGIC

Caso de Caso de ééxito en el sector inmobiliarioxito en el sector inmobiliario



Pedro de Valdivia 555 Piso 9 Pedro de Valdivia 555 Piso 9 
Providencia Providencia -- Santiago Santiago 

Fono: (56Fono: (56--2) 3722) 372--4300  4300  
Fax: (56Fax: (56--2) 3432) 343--19431943

www.mekanoasicom.clwww.mekanoasicom.cl

La EmpresaLa Empresa
Grupo Llanquihue es un conjunto de empresas 
que desde 1985 se dedican a la gestión 
inmobiliaria.

Proyectos en Santiago y Talca
Edificios de Departamentos
Oficinas centrales en Santiago

La SoluciLa Solucióónn
En vivo:
Microsoft Dynamics CRM bajo el 
modelo SIGIC Inmobiliario, Sala de ventas, 
ventas/operaciones, 
post venta, Marketing y Business Inteligence.

En Implementación:
Microsoft Dynamics Solomon bajo
el modelo SIGIC en ASP, administración central, 
Abastecimiento y control de bodega.
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